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ПРИЛОЖЕНИЕ №3 

ЗАЯВКА НА ФИНАНСИРОВАНИЕ
	Лот № 2 – сумма грантовой поддержки до 3 000 USD



Основная информация о заявителе:

	ФИО заявителя
	

	Адрес электронной почты
	

	Контактный телефон
	

	Название вашего бизнес-стартапа
	

	Предлагаемый адрес местонахождения вашей компании
	

	Общие стартовые затраты в  USD
	

	Запрашиваемая сумма гранта на открытие бизнеса в  USD ( Не более 3000  USD)
	

	Софинансирование не менее 10% от суммы гранта  в  USD
	



1 ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА
2.1 Описание бизнес-проекта должно быть кратким, ясным и лаконичным и подчеркивать те факторы, которые будут способствовать успеху проекта.
Опишите свою бизнес-идею и цель предлагаемой идеи.

2.2. Объясните основную миссию и цели бизнеса. Какую социальную проблему решит Ваша бизнес идея. Кратко опишите концепцию вашего бизнеса, ключевые цели, финансовые потребности и то, на что вы планируете использовать грант.

Укажите основные индикаторы социального эффекта вашего проекта 

	Наименование индикатора *
	  2025 г
	 2026 г.
	 2027 г.

	
	
	
	

	
	
	
	



* например: количество трудоустроенных сотрудников из числа лиц с ограниченными возможностями; количество услуг оказанных на безвозмездной или на льготной основе для социально уязвимых групп;  и др. 
 
3. Кратко объясните, как ваш предыдущий деловой опыт/профессиональные навыки/образование/дополнительная подготовка помогут в успешном управлении и ведении бизнеса.


2 ОРГАНИЗАЦИОННАЯ СТРУКТУРА 
 Опишите кто будет работать в вашем проект. Как будет осуществлена работа и какие функции будут осуществляться.

3 ТОВАР/УСЛУГА

Предоставьте подробную информацию о товаре или услуге, которую вы предоставляете.
Выделите определяющие особенности товара /услуги.
Определить ассортимент и список товаров/услуг.
Укажите ключевое преимущество вашего товара/услуги. Почему клиентам будет интересен именно этот товар/услуга?



4 МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН
Опишите потенциальных клиентов: кто они, каковы их характеристики и предпочтения, сегментацию рынка. Каков будет план действий по развитию привлечения клиентов?
Укажите, какие средства продвижения и рекламы будут выбраны. Опишите планируемый бюджет.
Какие программы стимулирования продаж и меры лояльности будут реализованы?


5 Исследования рынка
Представьте достоверные данные о рыночном спросе, рыночных тенденциях и конкурентной среде для вашего предполагаемого бизнеса.    Данные о рыночных тенденциях
  Анализ конкурентов

	Конкурент
	Преимущества
	Недостатки
	Комментарии

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



· Как вы будете выделяться на фоне конкурентов?

 Стратегия ценообразования
Полное объяснение того, как вы планируете устанавливать цену на свой товар или услугу.

6 ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА
Опишите возможные действия по развитию бизнеса и сроки реализации этих действий. Заполните таблицу.


	
Описание деятельности

	Предлагаемый период реализации

	
	2025

	
	1
	2
	3
	4


	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	




7 ФИНАНСОВОЕ ПЛАНИРОВАНИЕ
9.1. Укажите начальные инвестиции для запуска проекта. На что они будут направлены? Заполните таблицу

	№
	Название закупаемого товара/мероприятия
	Для чего он будет использоваться?
	Собственные источники, USD
	Грант, 
 USD
	Общая сумма, USD

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	

	
	Общая стоимость,  USD
	
	
	



9.2. Ежеквартально предоставляйте подробную информацию о ваших прогнозируемых расходах на первый год реализации проекта.
	Показатель
	Кварталы 2025
	Всего

	
	1кв
	2кв
	3кв
	4кв
	

	I. Себестоимость продаж USD 
( A+B+C+D+E+F+…+M)
	
	
	
	
	

	A. Затраты на человеческие ресурсы
	
	
	
	
	

	а)
	
	
	
	
	

	б)
	
	
	
	
	

	в)
	
	
	
	
	

	г)
	
	
	
	
	

	B. Оборудование/инструменты/техника
	
	
	
	
	

	а)
	
	
	
	
	

	б)
	
	
	
	
	

	в)
	
	
	
	
	

	г)
	
	
	
	
	

	C. Сырье и расходные материалы
	
	
	
	
	

	а)
	
	
	
	
	

	б)
	
	
	
	
	

	в)
	
	
	
	
	

	г)
	
	
	
	
	

	D. Коммунальные расходы
	
	
	
	
	

	а) Газ
	
	
	
	
	

	б) Электричество
	
	
	
	
	

	в) Вода
	
	
	
	
	

	г)
	
	
	
	
	

	E. Аренда
	
	
	
	
	

	а)
	
	
	
	
	

	б)
	
	
	
	
	

	в)
	
	
	
	
	

	г)
	
	
	
	
	

	F. Расходы на связь (интернет, телефонный кредит/пакет)
	
	
	
	
	

	G. Транспортные расходы
	
	
	
	
	

	H. Амортизация активов
	
	
	
	
	

	I. Прочие расходы (обосновать)
	
	
	
	
	

	J. Банковские расходы
	
	
	
	
	

	K. 
	
	
	
	
	

	L. 
	
	
	
	
	

	M. 
	
	
	
	
	

	II. МАРКЕТИНГОВЫЕ ЗАТРАТЫ (Реклама, Прочие расходы)
	
	
	
	
	

	а)
	
	
	
	
	

	б)
	
	
	
	
	

	в)
	
	
	
	
	

	г)
	
	
	
	
	

	Всего  ( I+II)
	
	
	
	
	



9.3. Укажите доходы, которые вы ожидаете получить за первый год реализации проекта ежеквартально (начиная с июня 2025 года). Заполните таблицу.

	Название товара/услуги
	2025 год
	Всего

	
	1кв
	2кв
	3кв
	4кв
	

	1.Товар/услуга 1 (Название услуги)
	 
	
	
	
	

	- Единица измерения (метр, штука, комплект, кг. и т. д.)
	
	
	
	
	

	- Количество
	
	
	
	
	

	- Цена
	
	
	
	
	

	-Доход
	
	
	
	
	

	2.Товар/услуга 2 (Название услуги)
	
	
	
	
	

	- Единица измерения (метр, штука, комплект, кг. и т. д.)
	
	
	
	
	

	- Количество
	
	
	
	
	

	- Цена
	
	
	
	
	

	-Доход
	
	
	
	
	

	3.Товар/услуга 3 (Название услуги)
	
	
	
	
	

	- Единица измерения (метр, штука, комплект, кг. и т. д.)
	
	
	
	
	

	- Количество
	
	
	
	
	

	- Цена
	
	
	
	
	

	-Доход
	
	
	
	
	

	Общий доход (выручка)  USD
	
	
	
	
	



9.4. Экономическая целесообразность. Укажите, какую чистую прибыль вы ожидаете получить в первый год реализации проекта на ежеквартальной. Заполните таблицу.


	Показатель
	2025
	Всего

	
	1кв
	2кв
	3кв
	4кв
	

	1. Доход
	
	
	
	
	

	2. Себестоимость реализации
	
	
	
	
	

	3. Маркетинговые затраты
	
	
	
	
	

	4. Валовая прибыль (до налогообложения) (стр1 – стр2 – стр3)
	
	
	
	
	

	5. Расходы по  налогу (налоговой ставке) или расходам на патентные пошлины.
	
	
	
	
	

	6. Чистая прибыль (стр4 – стр5)
	
	
	
	
	




8 ОЦЕНКА РИСКА
Определите возможные риски во время реализации проекта и способы их смягчения.
например:
Систематические риски – риски, не поддающиеся влиянию воздействием со стороны управления объектом. Присутствуют всегда. К ним относятся:
Политические риски (политическая нестабильность, социально-экономические изменения)
Природные и экологические риски (стихийные бедствия);
Правовые риски (нестабильность и несовершенство законодательства);
[bookmark: _GoBack]Экономические риски (резкие колебания курсов валют, меры в сфере налогообложения, ограничения или расширения экспорта-импорта, валютного законодательства и др.).
Несистематические риски – риски, которые можно устранить частично или полностью в результате воздействия со стороны управления объектом:
Производственные риски (риск невыполнения запланированных работ, недостижение плановых объемов производства и др.);
Финансовые риски (риск неполучения ожидаемого дохода от реализации проекта, риск недостаточной ликвидности);
Рыночные риски (изменение конъюнктуры рынка, потеря позиций на рынке, изменение цен).
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